
日本包装専士会関西委員会ミニセミナー記録

開催日時 16：00ー17：30

講　　師 清水太一

出席者（敬称略・順不同）

今田克己、小谷聖、堤正一、山本高之（以上関西
理事）、安原明世、下村充、松井幸一郎

内　　容

※今回も新型コロナウイルスの感染予防のため、Zoomによるリモートセミナーとした。

・ 元々少人数な所に諸事情で欠席者が発生したが、新規入会者の積極的な参加もあって、

踏み込んだ内容もあり有意義だった。参加者8名（含・講師）の開催となった。

(写真等) （講師よりコメント）

・ 正面切って議論しないテーマなので各位の意見はバラバラと推測。考察の好機と考えた。

・ 公式には踏み込んだ話のし難い話題だが、ただの酒飲み話にならないよう気を付けた。

・ 知見を拡げて頂く為に、話の中で、皆さんの知らない夜の世界の紹介を目論んだ。

・ かつて先輩方から敵味方なく知識教授された、開発交流の雰囲気を伝えたい思惑もあり。

　《図表を含む発表資料の一部6枚分：多過ぎる場合は一部削除でも構いません》

講義の状
況

「業界活動」や「接待・贈答」は間違いなく営業活動の重要な要素だが、経費削減やコンプライ
アンスの時流に乗って、きちんとした議論や考察も無しに、意味のない無駄なもののように切
り捨てられる傾向が続いている。
今回は、敢えてこれに焦点を当てて改めてその意味や効果を考えた。講師の経験した開発
営業の事例を元に、考え方、目的、効果、業務の要点及び変化を考察。時代と共に変化すべ
きものだが、「気遣い」が鍵であり、人が介在する限り有用であり続けると思われる。

日本軽金属株式会社　商品化事業化戦略プロジェクト室　ビジネスアドバ
イザー（元・東洋アルミニウム㈱：日本包装専士会 関西理事）
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